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この資料に記載されている当社の現在の計画、見通し、戦略、確信は、この資料に記載されている当社の現在の計画、見通し、戦略、確信は、
将来の業績に関する見通しです。これらの記述は、現時点で入手可能な将来の業績に関する見通しです。これらの記述は、現時点で入手可能な
情報から得られた当社の経営者の判断に基づいています。従って、これ情報から得られた当社の経営者の判断に基づいています。従って、これ
ら業績見通しに全面的に依拠することはお控え願います。様々な重要なら業績見通しに全面的に依拠することはお控え願います。様々な重要な
要素により、実際の業績はこれら業績見通しと異なる可能性があります。要素により、実際の業績はこれら業績見通しと異なる可能性があります。

--本資料に含まれる業績については、監査法人による会計監査を受けて本資料に含まれる業績については、監査法人による会計監査を受けて
おりません。おりません。

将来予測に関する注意事項
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業績の概要



第51期（2012年3月期）第2四半期
損益計算書
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150.67円160.04円Ｅ Ｐ Ｓ
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第51期（2012年3月期）第2四半期
主な製品の売上高伸び額
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第51期（2012年3月期）
四半期別売上高伸び額の内訳
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第51期（2012年3月期）第2四半期
増減の主なポイント

77

販管費原価売上

・見本費の増加

・試験研究費の増加

・「手術管理システム」
稼動で償却の開始

・「滅菌センター」稼動で
償却の開始

・リース物件売却

・特需対応で残業費の
増加

・既存製品の売上高減少

　新患伸び率の減少

・被災地売上高減少

・震災対応による、営業活動
減少

・解約の影響

マイナ
ス要因

・価格改定差異

・特需の影響で生産量
増加

・オペラマスター売上高増加

・特需（供給不安による需要
の増加）の影響

・リース物件売却
プラス
要因



第51期（2012年3月期）第2四半期　ポイント
88

「東日本大震災」

　・美浦第二工場の復旧（5月上旬）

　・特需（供給不安による需要の増加）による生産量増加で、工場の稼働率向上

　・節電対策として工場の一部操業時間変更

　・節電の影響は全体的に想定していたより軽微な状況

「震災対応による通常営業活動の減少」



第51期（2012年3月期）第2四半期　ポイント
99

「オペラマスター新規契約と解約」

• 51期2Qオペラマスター　契約8件、解約5件（累計134件）

•• 解約施設の復活解約施設の復活

「滅菌センター稼動」

　・5、6月に分割して設備を取得し償却を開始

「手術管理システムの案内開始」

「P.T. HOGY MEDICAL SALES INDONESIAの設立」



今後の対応
1010

新製品（ＩＣマスター等）の発売による営業活動の
活性化

既存製品リニューアルによる更なる基盤の強化

手術管理システムショールームの案内開始による
提案の強化

営業幹部と担当者の勉強会強化→格差の是正

病院経営者を集めてのセミナー開催
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今後の成長戦略



今後の成長戦略
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＊約100施設の病院をター
ゲットに活動中

開発中新製品

新製品

オペラマスターを軸とした
製品展開を行う

手術管理システム

セミナー・学会での活動

キット製品

収益管理

在庫管理

稼動管理
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業績の詳細



オペラマスター進捗状況
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売上高　 ：4,441百万円（+428百万円：110.7%）　

51期2Q契約件数：

　新規：8件（31,600オペ増加）

　　　　　　・大病院　 ：3件

　　　　　　・中小病院：5件

　解約：5件（13,600オペ）

　累計契約件数：134件



オペラマスター契約病院規模割合
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オペラマスター契約病院規模別売上高割合
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オペラマスター売上高推移
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契約期別　手術件数
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オペラマスター浸透率・手術件数（契約期別）
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第51期（2012年3月期）第2四半期
損益計算書

2020
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第51期（2012年3月期）　第2四半期
　原価、販管費、営業外　分析
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原価率：前年比　1.5％悪化

　・償却費の増加

　・生産遅延解消のための増産による生産性の改善

　・価格改定差異

販管費：前年比　＋156百万円

　・見本費　 +71百万円

　・試験研究費　 +44百万円

営業外：前年比 +65百万円

　・為替差損：92百万円計上(前年比：50百万円減)



第51期（2012年3月期）　第2四半期
特別、設備投資、償却　分析
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特別：前年比 +33百万円

　・特別損失：50期　資産除去債務会計基準の適用　32百万円

設備投資：644百万円（前期比：1,354百万円減）

償却：1,439百万円（前期比：319百万円増)

　・原価　　：1,104百万円（前年比：291百万円増）

　・販管費 ： 335百万円（前年比：27百万円増）



第51期(2012年3月期 )詳細計画
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第51期（2012年3月期）
主な製品の売上高伸び額
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第51期（2012年3月期）
主な製品の売上高伸び額
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第51期（2012年3月期）　売上高　計画
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オペラマスター

６月より営業活動を開始

新規契約件数の増加を中心に活動

学会活動による営業活動の活性化

病院経営者を集めてのセミナー

ショールームの案内開始による提案強化

営業体制の強化

サーレム戦略による競合他社市場への活動強化

営業人数の増員



第51期（2012年3月期）　利益　計画
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償却費
償却費

売上高減少

1Q 2Q

価格改定差異

償却費

プラス要因

マイナス要因

3Q計画

償却費

4Q計画

数量増加効果

償却費

見本費　

試験研究費

労務費

人件費

人件費

リース物件売却

試験研究費見本費　

人件費



第51期（2012年3月期）　利益　計画
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原価率：前年比　3.１％悪化

　　・滅菌センター増設、手術管理システム、ＩＣマスター設備
による償却費の増加

販売管理費：前年比　＋419百万円

　　・償却費　 　＋132百万円

　　・人件費　 　＋98百万円

　　・試験研究費 　　＋91百万円
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